Mam plecy i nie zawaham sie ich uzyc!
Networking, ktory dziata.
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Tematyka szkolenia

Kazdy zna osoby, ktére majg znajomosci - wiedzg do kogo zadzwonié, otoczeni sg tymi, ktorzy
w kazdej chwili gotowi sg pomac, potrafig znalez¢ sie w odpowiednim miejscu, we wtasciwym
czasie, sa zawsze w centrum wydarzen, cho¢ nie zawsze na pierwszym planie. Jak one to
robig?

Warsztat na ktory zapraszam dotyczy budowania relacji i konsekwencji naszych biznesowych
zachowan, z ktorych czesto nie zdajemy sobie sprawy. Uczestnicy przestudiujg style
wzajemnosSci w kontaktach miedzyludzkich i nauczg sie budowacé biznesowe relacje osadzone
w ramach szerszych niz wymiana wzajemnych korzysci (definicja networkingu
funkcjonujgca w wiekszosci podrecznikéw). Zdiagnozujg takze swoje biznesowe otoczenie

i stworza wtasng mape kontaktéw. Nauczg sie korzysta¢ z metody mySlenia pytaniami,
poznajg réznice miedzy marka, a rangg osobistg oraz przeSledza case'y najlepszych
networkerdw Swiata.

Zbudowatam ten warsztat po prawie 7 latach pracy jako konsul, poruszajac sie w Swiecie
dyplomacji publicznej w Nowym Jorku. Przekonatam sie wtedy, ze nie ma lepszych
nauczycieli w tym temacie niz Amerykanie, dlatego wiedza, ktéra pragne przekaza¢ podczas
spotkania jest w duzej mierze oparta na moim witasnym doswiadczeniu.

Szczegdtowy program

Program warsztatow realizowany bedzie w modutach, towarzyszy¢ im bedg case studies,
dyskusje w grupach oraz ¢wiczenia:

1. Dlaczego networking, ktéry znamy, nie przynosi nam wszystkich mozliwych korzysci
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Diagnoza otoczenia biznesowego uczestnikow

Budowa wtasnej mapy kontaktéw - analiza problemoéw

Style wzajemnosci oraz korzysSci z nich ptynace

Sita kontaktow uspionych, stabych wiezi i stabej komunikacji - dlaczego nie zawsze

G SIIIN

warto liczy¢ na przyjaciét w biznesie
6. 5-minutowa przystuga, wdziecznos¢, wspdlna sprawa itp. - jak pokierowaé wtasnym
zyciem zawodowym i towarzyskim, w oparciu o budowanie relacji
Réznice miedzy marka i rangg osobistg
Networking kobiet i mezczyzn
MysSlenie pytaniami

Do kogo kierowane jest szkolenie:

— do firm, ktére pragng pokaza¢ swoim pracownikom przyjazne i skuteczne metody

budowania relacji w zespole oraz z klientami

— do wszystkich, ktérych praca opiera si¢ na kontaktach z ludzmi, a jej wyniki
powigzane sg z wtasnym wizerunkiem i wiarygodnoscig w oczach klientow

— do tych, ktérzy pragng zrozumiec dlaczego ich baza kontaktéw wyglada w okreSlony
Sposob i ktorzy pragna zaczac ja Swiadomie poszerzaé

— do tych, ktérzy chcg przyjrze¢ witasnym schematom w kontaktach biznesowych
i wewnatrz firmy i przeanalizowac je pod katem skuteczno$ci wtasnych dziatan

Korzysci dla uczestnikow

Po ukoniczeniu warsztatéw, ich uczestnicy:

zdiagnozuja swoj styl nawigzywania i budowania relacji w biznesie

— poznajg skuteczne sposoby poszerzania swojego kregu znajomosci oraz korzystania
z niego w sytuacjach problemowych czy wrecz kryzysowych

— naucza sie mySlenia pytaniami i jego praktycznego wykorzystania w codziennej pracy
— zrozumiejg, w jaki sposdb moga wptywac na wtasny wizerunek bez uciekania sie do
manipulacji.
Kluczowe pojecia i zagadnienia

networking, budowanie relacji, mapa kontaktow, ranga i marka osobista, style wzajemnosci,
kompetencje migkkie, kryzys w relacjach biznesowych, kultura komunikacji w firmie
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Forma szkolenia

Warsztat tgczy czeS¢ wyktadowa z ¢wiczeniami i analizg przypadkéw. Ze wzgledu na energie
i charyzme prowadzacej, ktora czesto prowokuje dyskusje miedzy uczestnikami (pokazujace
w praktyce ich style wzajemnosci), elementy te przeplataja sie i towarzyszg kazdemu

z modutéw.

Stopien zaawansowania

Uczestnicy nie muszg posiadac zadnych okreSlonych umiejetnosci, jest to szkolenie dla
wszystkich, ktérzy chcg wzmocnic i Swiadomie uzywac swoich kompetencji miekkich
w kontaktach biznesowych.

Prowadazi:

Agata Grenda
GRENDA. PRODUKCJA KULTURY

Absolwentka filologii polskiej ze specjalizacja dziennikarska oraz
studiéw podyplomowych o kierunku psychologia w marketingu

i zarzadzaniu na Uniwersytecie im. Adama Mickiewicza w Poznaniu.
Wieloletnia inicjatorka i promotorka projektéw spoteczno-

kulturalnych, byta m.in. konsulem i Dyrektorem Instytutu Kultury
Polskiej w Nowym Jorku. Specjalizuje sie w dyplomacji publicznej, wspotpracy
miedzynarodowej i promocji regionow. Fascynuje jg praktyczne wykorzystanie w biznesie
narzedzi z ktérych korzysta kultura - zaréwno pod wzgledem zarzadzania organizacjg, jak
i myS$lenia o produkcie i jego sprzedazy. Wielka mitoSniczka jogi - jest jej certyfikowang
nauczycielka.
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